Az EUROPART kamion alkatrészeket
forgalmazo cég, amely sikerre éhes
vérbeli értékesitoket keres
field-sales csapataba teriileti
képvisel6nek
Csongrad-Csanad, Bacs-Kiskun,
Hajdu-Bihar és Békés varmegyékbe.

Nem kell m{iszaki dsznak lenned, mert a
bennfentes tudast készen atadjuk. Viszont
egy laza gazolajszag-fétis és némi
nehézgép-mania kimondottan jot tesz,
hogy hamar otthon legyél ebben az
ontorvényl fuvaros vilagban ;)

Jarm{Ualkatrészeket értékesitiink — nem akarhogy! Az élvonalban vagyunk, de még bGven van mit
kisajtolni a piacbdl. 30% novekedést fogunk(!) megugrani a kdovetkezé 3 évben — ami azt jelenti, hogy
még tobb haszongépjarmu szerviz, kamion-, tréler-, aruszallité- és buszflotta lesz elégedett a gyors,
preciz és termékmin6ségben is prémium szolgdltatasunkkal.

Mert nincs lehetetlen — és a hatra-arc vagy a kudarc nem opcid!
Mert ez egy verseny — és mi nem részt venni, hanem gy6zni jéttiink.
Széval: essiink neki!

Most.

A Musztang név a |6fajta szivdssaga és fliggetlensége miatt vildgszerte ikonikus: maga a szilaj,
feltartdztathatatlan, elemi eré. Vad, 6ntérvényd, eltokélt. R4 nem vonatkoznak szabalyok, nem
passzol semmilyen skatulydba — mégis vitathatatlan gy6ztes.

Te Musztang vagy...?

Mert akkor megtaldltad a legel6d —
gyere, csatlakozz, dominaljuk le a
piacot!




TE VAGY A MUSZTANG!

* Telivér értékesit6 vagy: agilis, érett, tapasztalt — nem egy bajgunar.
Te a hitelességeddel és az emberismereteddel zsakolod be egymas
utan az ligyfeleket.

* Ma akarod lekorozni a versenytarsaidat — nem mindjart, esetleg
holnap, vagy majd, ha idealis a csillagallas, hanem azonnal. GyGztes
vagy: éhes és tiirelemmentes.

* A pénznél sokkal mélyebb dolog hajt — a versenyszellem és a
szenvedély tiizel. Barmibdl bizniszt, barkibél Ggyfelet fabrikalsz, mert te
marpedig a toppon zdrod a napot, hisz: ki, ha nem te?!

* Olyan vagy, akit a kozvetlensége ellenére komolyan vesznek —
nyitott, egyenes, ramends vagy, de olyan nincs, hogy te nem hozod,
amit mondtal, hogy hozod. Frankén & izibe’.

* Nem fehérkesztylben vitrinbdl aruljuk a portékat — ez terepmunka
avadonban! Néha dzsuvas leszel, néha SOS-futar leszel, néha egy
fintorral kiutalnak — tehat kalandvagy és vérmes eltokéltség kell!

EZEN A LEGELON TE VAGY AZ ALFA!

Orszagszerte 13 telephelyen sorozzuk az ligyfeleket az alkatrészeinkkel és a szaktudasunkkal, hogy
meggy06zziik 6ket, hogy az EUROPART a bajnok. Barmi kell, ndlunk megkapja —ha nem a német 100.000
m2-es raktarbdl, akkor itthoni beszerzésbdl. Ha még nem tudja, mi kell, mi kispekuldljuk —
beleférkoziink a fejébe és magunk mellé allitjuk, mert veliink a legjobb neki. J6het akarmilyen gixer
terepen, minden bdzisunk sajat raktarkészletbél operal, vagy a budapesti pufferbél SOS-rendeléssel,
de mindig kihtizzuk a csavabal az ligyfelet.

Millidonyi cikkszamunk van, tobb ezer aktiv Ugyfeliink: szervizek, fuvarozé, épitGipari cégeknek
szolgdltatunk, mez6gazdasagi jarm(ivek alkatrészeiben utazunk, flotta kezelGkkel dolgozunk és
kézmdvallalatok is beesnek, ha valami ,tegnapra kell”.

A webshopunk porog, a kdzponti forrédrot izzik, mint a pultos eladdk keze alatt a kiszolgalas és
folyamatosan zakatolnak akcidink, promd-kampanyaink, tematikus katalégusaink.

De ez nekiink még nem elég! Csuicsokat akarunk dénteni, rekordokat iliberelni, minden vetélytarsat
magunk mo6gé utasitani — és itt jossz te a képbe...

Van egy jokora piac, amibdl meriteni lehet. Ezt veled most azonnal atforditjuk kijards-értékesitésre —
és elcsaklizzuk a konkurenciatél még egy szaftos szeletét a tortanak!

A KONKRET KIHIVAS

A cél roviden-témoren: 3 éven beliil legalabb 1/3-aval
plusz 30%-0s novekedést elérni Uj ligyfélszerzés és

7 s

meglévok vasarlasi volumenének névelésével. Ennyi.

A cél b6évebben:

Ezt havi 10 behozott uj tgyféllel éred el.

Egyet behozni 2-4 hét atlagban.

10-bdl 7-en fogadnak, 10-bél 5-en vasarolnak, ha
ugyes vagy, 7-en is.

500 potencidlis ligyfél tobzddik korulotted gazdatlanul
— vagy béna gazdaval.




Gyerekjaték lesz neked.

8-kor izzitod a hajtdmdvet és célba veszed az aznapi turadtvonaladat a megtervezett vevélatogatasi
listad alapjan.

Az Ut a sikerhez annyi, hogy olyan rontgenszemmel szkenneled le 6ket, hogy megtalald a
vasarlasosztonz6 fogast rajtuk.

- Cserkészd be és vadaszd le a legnagyobb potenciallal rendelkezd uj tigyfeleket! Vannak cél-
listaink a top100 kiszemelt partnerrél, felmelegiteni vald régi tGgyfelekrél —te vedd célba Sket és el ne
engedd, amig nem vdasarolnak!

- Pezsegj kint a terepen, épitsd a konnekcsont: bratyizz, spanolj, detektald a hizéembert, tedd fel
a jo kérdéseket, bogracsozz a szervizfénokkel, ha az kell, de tudd meg, min keresztiil vezet az Gt a
kiszemelt ligyfél bizalmaig! Néha egy elvetemiilt k6z6s hobbi vagy a kedvenc focicsapat béndzasa
miatti szentségelés vezet az 6sszekacsintdshoz — és a sales-gy6zelemhez.

- Vedd el, amit birsz és ne legyél szégyenl&s: zsakold be a kontakt-infokat, fixald a szallitasi,
szamlazasi feltételeket, mdris drazz neki terméket, nyomj neki ajanlat-javaslatot — ééés mehet is a
pultos kollégaknak kidolgozasra. Neked meg johet a kovetkez§!

- Akcidzz, promazz, infézz, hints el problématudatot, szallits megoldasokat! Te kelted fel az
érdekl6dést, méred fel az igényt és viszed a hirét az akcidknak — te vagy a kommunikacio
beinditasaért a felel6s! Aztan ha masiroznak be dalolva portékaért, a pultban tGl6k mindent tudnak
szakmai kérdésben. Nincs totoja, nem aprébet(is6zol — kezet ra és menjen a biznisz!

—~>Kim XS, avagy dokumentalj az-ég-aldjon-meg! Vallasosan jegyezz fel mindent az
Ggyféltaldlkozédrél az tgyfélinformacids rendszerbe tableten — de mindent-is! Mik a markai, miben
utazik, milyen a szerz6dése, mi a ny(igje. Mit majszolt, milyen szennylap hevert az asztaldn, imadta,
hogy 39 fok van, meghalt az Iveco nev( aranyhala...

Neked csak 5 perc az életedbdl, de ezzel a Iényegtelen infé foszlannyal tudod legkdzelebb
oromkonnyek kdzepette térdre, azaz a kasszahoz ,kényszeriteni” — és igy célirdnyosan tamadhatjuk
akcidkkal vagy ajandékokkal.

A VAD TELIVER VILAG

Py

Andras az orszagos értékesitési vezetd, 6 lesz a kozvetlen
fénokod — ért az utolsé csavarokhoz is. O oltja beléd a
miszaki expert-tudast és a 20 év alatt 6sszegy(ijtott sales-
stratégiait. Es 6 vezet aztan az értékesit6i dobogo
csucsaig.

Andras nem lacafacazik, az els6é hétt6l nyomatni fogja
veletek a padlégazt:

-> Gyorstalpalékon miiszakisodtok

- Premium Parts, avagy a tematikus sajatmarkas
Europart termék-beavatas — ez a municidd, hogy mit miért
kinek ajanlj.

- EWOS webshop betekinté — ez Ggy noveli a
forgalmad, hogy az offline vevéket attereled, és
»,maguktol” hozzak a zsebedbe a bevételt.

- Kim XS a CRM-rendszer — ez a Bibliad, a sugdgéped, a
gondolatolvasdd a top értékesitéshez.




- Promdcids okossagok és varazsszavak - hogy legyen apropdd kimenni az Gigyfélhez és
elcsabitani hozzank.

=» Sales Kommanddéztok

Ti, a Musztang csapat tagjai egyltt indultok a piachddité csatdba! Be kell robbannotok az allévizbe
vad csinnadrattdval, hogy azonnal forrasnak induljon az egész szakma miattatok és az EUROPART
termékektdl égjen lazban. Ezért az sajat telephelyeiteket, vagy a tobbit sorra vessziik az orszagban —
és bedobjuk a szines-szagos ellenallhatatlan-ajanlatos Molotov-koktélt a teriletre!

Minden hénapban, Andrds vezényletével célba vesztek egy telephelyet egylittes erével és ti, az 9
értékesito kézen fogva egy tapasztalt értékesitovel korbebombazzatok az ligyfeleket! Andras
kdézben ott van, résen: okit, tanit, blintet és |6kdds elére, hogy még profibbak legyetek! Megszdrjuk
Gket az Europart-lehet&séggel és beizzitjuk a piacot, hogy aztan egyediil mar csak aratnod kelljen a
diadalt! Kisorsoljuk, hogy hol kezdjiik, kié melyik Gtvonal — és EUROPART-TAMADAAAAS!

=> Hétindité energetizalé kick-off telefonkonferencia, az (j sales-csapattal: kinek mi a terve a hétre,
hany ligyfélhez megy, mit fog masképp csindlni, mint el6z6 héten — hogy felporogj és lendiiletet
kapj.

=> Alkalmanként reggel 25 perc feltiizel6 konferencia-meeting: a kocsiban feltekerjik az
adrenalint, hogy aradjon bel6led az eltokélt, mindenkit letagldzé gy6ztes karizma, mire
betoppansz az ligyfélhez. Végigvessziik, ki mire készil, mire figyeljink, mit kell tolni 500zal, mi a
nap terméke, mit nyomunk, mert az 1forintos kifuté termék — ééés minden buksza kinyilik, mert
mindenkit magunkba szerelmesitiink, mert bajnokok vagyuuuunk!

=> Ebédsziinet Eszmecsere: Témai
1) ,mostandban az a téma a szervizekben, hogy...,
2) csunyan benéztem ma azt, hogy...,
3) kiréhogtek/megolelgettek a xy-kampany miatt, mert...,
4) feltalaltam a spanyol viaszt, azaz...”

Dél és 1 kozott az Ugyfél is eszik, hagyni kell, de mi nem tétlenkediink evés kdzben sem.
Osszeiiliink falatozni, de kdzben 6sszetessziik, amit bezsebeltiink a délel6tt folyaman:
tapasztalatot, tanulsagot, tippet, trikkot — egymast is folyamatosan tanitjatok, fejlesztitek, hogy
egyre gigantikusabb aszokként kebelezzétek befelé a piacot.

= NapzartaFon — szumma-szummarum: kérbecsorglink hazafelé menet, hogy mi-mindent
lenditettlink mozgasba ma! Hany potencidlis partnernél voltal, mennyi-hogy ment, mit tudsz
értékeset megosztani a tobbiekkel, hogy holnap még nyer6bb legyen a nap!

=> Dicsekedds Péntek: aki a legnagyobb kiraly, azé a hordd sér! Folyamatos heti versenyek, gy6ztes
avatdssal és tapsviharral, mert tudjuk, hogy mennyire beleteszed magad!

=> Sales Riportok: minden hénap végén kapsz egy 6sszesitt, hogy az ligyfeleid mennyit hoztak a a

konyhara $$P. Nem kell statisztikat készitened vagy kimutatasokbdl-szamlakbsl 6sszeolléznod,
mennyire voltal TELIVER — csak rapillantasz és ott virit a diadalmeneted oklevele. Ebbé|
tervezheted, hogy a jové hdnapban miként dontod meg a sajat rekordodat ;)

=>» VERSENYEK, bajnoksagok, kihivasok, fogadasok, amennyit csak akarsz — van egy vagany
vandorkupank alkatrészekbdl, egyitt kitalaljuk, milyen versenyszamban akartok egymasnak
feszilni! A legmagasabb arrés( telephely cim kell? Vagy szdéljon arrdl az élet, ki hozta a legtdbb Uj
Ggyfelet, netan a top rendelés-volumenrdl? Ami titeket beindit a legmagasabb ivi
vadaszrepilésre — mi alkalmazkodunk!



= A mfiszakis és sales-stratéga mentorok ellatnak a készségszint(i tudassal, amivel magabiztosan
boldogulsz a terepen, de ekdzben A PULT a hatorszagod, ahol a fiuk mindent-de-mindent
tudnak az 6sszes-de-Osszes termékrdl, beszerzési csatornarol, szallitasi kondiciérol vagy
szokasos, de fatalis cikkszamhibarél! Ok tamogatnak téged teljes mellszélességgel szakmailag,
és nyligozik le az ligyfelet a durvan profi-szaki tudasukkal. LegkésSbb ezen a ponton az
érdekl6d6 garantdltan belénk szeret, ha mar te ravetted, hogy betegye a labat a kiisz6bon —
éééés: megvan PLUSSZ EGY VEVO!
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v A tapasztalt Musztdng fizetése minimum brutté 600.000 — de ez csak az alap!

v Nincs fels6 hatara a bonuszodnak, ami ehhez hozzajon: minden Utgyfél forgalma a salesé, azaz
az uj ugyfelek utan, a meglévé lgyfelek forgalomnovekedése utan is jar. Kilonboz6 célszamok
elérése, mint az aktivitas, a promdcios értékesités, termékcsoportos bénusz, (Uj) latogatasok
szama, terilet forgalmdnak novelése, a webshopba terelés utdni jutalék... és... és... és —egy
percig se aggddi, jol fogsz keresni, ha gybztes telivér vagy, hiszen csak rajtad all!

v Vagany nincs-szlkebb-pdlé egyenruha, amin dtment egy kamion B-)

<

Egy azt-a-teringettét céges auto privat hasznalatra is - ...taldn csak nem egy Mustang?!

v Telefon - amire csak vagysz: Apple, dual simes, vagy Samsung top telefon, 234 mp-es, csak
kérned kell!

v Tablet — de-de kell neked a webshopot mutogatni, emailt olvasni

v Es persze napi szinten ott a lehet8ség, hogy bajnoknak koronazzanak, mert a verseny megallds
nélkil zajlik — és a legjobb folyamatosan kerestetik!

Széval...? Ha Musztang vagy, kattints és csatlakozz!

Na, mire varunk, kérem a slusszkulcsot!
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